
 
  
  
  
Nom
de la par
tie prena
nte/
de
l’entité

Personn
e à
contacte
r

Intérêt InfluenceServices
fournis

Besoins
en
termes
de
capacité
s

Critères
d’acces
sibilité

Qu’est-
ce
qui est i
mportant
pour la
partie
prenante
?

Commen
t
la partie
prenante
peutelle
contribu
er
au projet
?

Commen
t
la partie
prenante
pourrait-
elle entr
aver
le projet
?

Stratégie
de
mobilisat
ion
de la
partie
prenante

 Numéro 
de télép
hone,
courriel,
site
Web,
adresse 

Quel est 
son degr
é
d’intérêt
pour le
program
me ?
(Faible,
moyen,
élevé) 

Quel est
son
degré
d’influen
ce sur le 
program
me ?
(Faible,
moyen,
élevé) 

Services
pertinent
s pour le
program
me
ou le
projet.

La partie
prenante
a-t-elle
besoin
de capac
ités
supplém
entaires
pour con
tribuer
de
manière
significat
ive au
program
me ? 

Dans
quelle
mesure
les
services 
fournis
sont- ils 
accessib
les à la p
opulation
ciblée
par le
program
me ? 

    

           
           
           
           
           
           
           

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                               1 / 1

http://www.tcpdf.org

